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DENT-A-MEDICAL SPOtKA AKCYJNA
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WROCtAW, 14 LUTEGO 2012 ROKU



1. WYBRANE JEDNOSTKOWE DANE FINANSOWE ZAWIERAJACE PODSTAWOWE POZYCJE BILANSU

| RACHUNKU WYNIKOW (DANE W Zt).

Wyszczegodlnienie 31.12.2011 31.12.2010

I. Kapitat wtasny 2 364 380 2944962
Il. Nalezno$ci dtugoterminowe 0 0
[ll. Naleznosci krotkoterminowe 877 737 654 480
IV. Srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne 568 099 186 396
V. Zobowigzania dtugoterminowe 3121905 3711394
VI. Zobowigzania krétkoterminowe 2 637 488 1313521

Wyszczegéinienie 01.10.2011- | 01.10.2010- | 01.01.2011- | 01.01.2010-

31.12.2011 | 31.12.2010 | 31.12.2011 | 31.12.2010

I. Przychody netto ze sprzedazy 525574 473 005 3100151 2 850 368
. Zysk/strata na sprzedazy 620 686 -618 962 1412 600 -2278 584
1. Zysk/strata na dziatalno$ci operacyjne;j -622 766 -861436| -1332604| -2621490
IV. Zysk/strata brutto -912 347 -927867| -1648865| -2920227
V. Zysk/strata netto -912 347 -927 867 -1663 167 -2 920 227
VI. EBITDA* -457 737 -691 197 -663 318 | -1940205
VIl. Amortyzacja 165 029 170 239 669 286 681 285

*EBITDA: zysk/strata na dziatalnosci operacyjnej powiekszona o amortyzacje
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2. KOMENTARZ ZARZADU NA TEMAT CZYNNIKOW | ZDARZEN MAJACYCH WPLYW NA OSIAGNIETE
WYNIKI FINANSOWE ORAZ OPIS DZIAtAN, JAKIE W OKRESIE OBJETYM RAPORTEM
PODEJMOWANE BYLY W OBSZARZE ROZWOJU PROWADZONEJ DZIAtALNOSCI.

IV kwartat 2011 r. obfitowat w istotne z punktu widzenia realizacji strategii Spotki umowy. Spétce
udato sie sfinalizowac prowadzone od miesiecy negocjacje z partnerami korporacyjnymi dotyczace
sprzedazy i dystrybucji pakietéw stomatologicznych Dent-a-Medical. Spétka od poczatku IV kwartatu
do daty publikacji niniejszego raportu zawarta umowy z Telekomunikacjg Polskg SA (vide: raport
biezgcy nr 32/2011), BRE Bank SA (vide: raport biezgcy nr 28/2011), z Sygma Banque Societe
Anonyme Oddziat w Polsce (vide: raport biezgcy nr 31/2011), Benefit Systems SA (vide: raport
biezgcy nr 30/2011), Bankiem Handlowym w Warszawie SA (vide: raport biezgcy nr 35/2011), Credit
Agricole Bank Polska SA (vide: raport biezgcy nr 36/2011) oraz umowe na udziat w programie

MasterCard Buy&Smile (vide: raport biezgcy nr 1/2012).

Zawarcie wymienionych wyzej uméw otworzyto przed Spétka nowe, szerokie mozliwosci dystrybucji
programu opieki stomatologicznej Dent-a-Medical wsrdd duzych grup potencjalnych pacjentéw.
Wspodtpraca z wymienionymi powyzej kontrahentami pozwoli Spdtce na uzyskanie dodatkowego
kanatu sprzedazy ustug stomatologicznych swiadczonych w sieci Spoétki. tgczna liczba oséb objetych
programem ustug stomatologicznych Dent-a-Medical wynikajgca ze zsumowania potencjatéow
wszystkich wymienionych powyzej umoéw przekracza 9 min. Liczba ta, mimo ze nie moze by¢
bezposrednio przetozona na liczbe potencjalnych pacjentéw (ze wzgledu na mozliwosé posiadania
produktéw kilku wspdtpracujacych ze Spoétka kontrahentow jednoczesnie) przedstawia ogromny

potencjat sprzedazowy i przychodowy dla Spoéfki.

Przychody Spétki bedgce efektem wspodtpracy z w/w podmiotami opierac sie beda przede wszystkim
na otrzymywanym przez Spétke wynagrodzeniu prowizyjnym od wartosci ustug realizowanych w
klinikach sieci Dent-a-Medical przez pacjentéw pozyskanych w wyniku tej wspotpracy. Zalezne bedg
one zatem przede wszystkim od liczby osdb objetych podstawowym programem opieki
stomatologicznej badz programem rabatowym, ktdre rozpoczng leczenie w gabinetach sieci
partnerskiej Spotki oraz od wartosci ustug przez nich realizowanych. Stopien konwersji 0séb
uprawnionych do korzystania z programoéw opieki dentystycznej w pacjentéw sieci Dent-a-Medical

zalezny bedzie przede wszystkim od intensywnosci i skutecznosci promocji kampanii marketingowych
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i informacyjnych przeprowadzanych przez kontrahentéw Spétki promujacych korzystanie z

przygotowywanej dla ich klientdw oferty.

Spétka skorzysta dodatkowo takie na promocji wtasnej marki przy okazji uczestnictwa w
prowadzonych przez kontrahentdw kampanii promocyjnych, zas fakt wspdtpracy z wiodgcymi w na
rynku firmami podnosi w istotny sposéb wiarygodnos¢ Spotki oraz niewatpliwie pozytywnie wptywa
na jej wizerunek ugruntowujac pozycje lidera rynku opieki stomatologicznej. Obecnie Spétka oczekuje
na rozpoczecie przez kontrahentdw kampanii informacyjnej uswiadamiajgcej ich klientom fakt oraz

korzysci zwigzane z objeciem ich programem opieki stomatologicznej Dent-a-Medical.

Jednoczesnie Zarzad Spoétki informuje, iz prowadzone sg dalsze rozmowy z czescia wymienionych
wyzej firm, jak rdwniez z innymi podmiotami dotyczgce sprzedazy rozszerzonych programow opieki

stomatologicznej na zasadzie odptatnego abonamentu.

Istotnym zdarzeniem w kontek$cie rozwoju dziatalnosci Spoétki byt utworzenie pierwszej polisy
stomatologicznej w Polsce (vide: raport biezgcy nr 27/2011)., dla ktdrej Dent-a-Medical SA. bedzie
organizatorem opieki stomatologicznej. Sprzedaz polisy , Dental Plan” bedzie prowadzona przez TU
Europa SA. Spétka otrzymywad bedzie state miesieczne wynagrodzenie za kazdg osobe objetg polisa.

Spotka oczekuje obecnie na rozpoczecie masowej sprzedazy w/w polisy przez ubezpieczyciela.

W omawianym okresie Spotka dokonata istotnych transakcji w zakresie inwestycji oraz finansowania

dziatalnosci.

23 grudnia 2011 roku Spdtka nabyta 500 udziatéw w Med Casco sp. z 0.0. stanowigcych 40% w jej
kapitale zaktadowym (vide: raport biezgcy nr 38/2011). Spotka wspotpracowata wezesniej Scisle z
Med Casco sp. z 0.0. w zakresie realizacji ustug stomatologicznych m.in. w ramach produktéw

ubezpieczeniowych konstruowanych przez Med Casco sp. z 0.0. oraz w ich sprzedazy.

Zaptata ceny sprzedazy w/w udziatdw powinna zosta¢ czesciowo rozliczona akcjami nowej emisji.
Spoétka zaciggneta takze pozyczke od cztonka Rady Nadzorczej Emitenta (vide: raport biezgcy nr

39/2011), ktéra m.in. postuzyta do pokrycia ceny sprzedazy w pozostatej czesci.

Ze wzgledu na powyisze Zarzad Spotki zwotat na 28 lutego 2012 r. Nadzwyczajne Walne
Zgromadzenie Akcjonariuszy w ktdrego porzadku obrad znalazty sie m.in. uchwaty dotyczgce emisji

akcji zwigzane z wyzej wymienionymi zdarzeniami.

W omawianym okresie nastgpity takze zmiany w sktadzie Rady Nadzorczej Spotki. Do Rady Nadzorczej

w miejsce Radostawa Jadacha, drogg kooptacji powotany zostat Pan Adam Warzata (vide: raport
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biezacy nr 29/2011). Potwierdzenie wyboru Pana Warzaty na cztonka Rady Nadzorczej Spotki jest

takze jednym z punktéw porzadku obrad najblizszego Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia.

Wynik finansowy netto Spotki w IV kwartale 2011 r. wynidst -912 tys. zt, w poréwnaniu do -927 tys. zt
w IV kwartale 2010 r. Przychody ze sprzedazy Spoétki wyniosty w omawianym okresie 526 tys. zt w
stosunku do 473 tys. zt w IV kwartale 2010 roku. Wynik EBITDA IV kwartatu 2011 roku wyniost -457

tys. zt, w porédwnaniu do -691 tys. zt w IV kwartale ubiegtego roku.

Stabsze niz w poprzednich kwartatach wyniki finansowe Spoétki spowodowane byty przez kilka
czynnikéw. Najwiekszy negatywny wptyw na wynik IV kwartatu 2011 roku miato zaksiegowanie
negatywnych réznic kursowych spowodowanych niekorzystnym ksztattowaniem sie kursu franka
szwajcarskiego, w ktérej to walucie Spétka sptaca znaczaca czesé swoich zobowigzan (zobowigzania z
tytutu leasingéw). Kolejnym elementem obnizajgcym wynik finansowy Spoétki spisanie w koszty
przedawnionych naleznosci oraz inne korekty ksiegowe. Istotnie nizsze niz w okresach poprzednich
byty réwniez przychody prowadzonej przez Spétke warszawskiej kliniki wtasnej, ktére dodatkowo
negatywnie wptynety na ksztattowanie sie wyniku finansowego w omawianym okresie. Spétka nie
przeprowadzita takze w IV kwartale 2012 roku, odmiennie niz w poprzednich kwartatach, kampanii
sprzedazowych pakietéw stomatologicznych za posrednictwem portali zakupdéw grupowych co
wptyneto na mniejsze wptywy ze sprzedazy indywidualnych pakietéw opieki stomatologiczne;j.
Emitent podjat decyzje o zaprzestaniu wykorzystywania tego kanatu sprzedaiy z przyczyn

strategicznych.

Zarzad Spotki uwaza przerwe w kontynuacji tendencji wzrostowe] wyznaczonej przez wyniki

finansowe Spotki za poprzednie kwartaty za incydentalng i spodziewa sie jej wznowienia.

Skumulowane wyniki finansowe Spoétki za cztery kwartaty 2011 roku wskazujg na znaczacg poprawe
wynikéw finansowych Dent-a-Medical SA w stosunku do roku 2010. Spdtka przez cztery kwartaty
2011 roku znaczgco ograniczyta koszty funkcjonowania odnotowujgc wynik EBITDA na poziomie -663
tys. zt, czyli az 0 1,28 mln zt lepszy niz przed rokiem. Wynik dziatalnosci operacyjnej wedtug danych

kwartalnych 2011 roku (narastajgco) wynidst -1,33 min zt i byt lepszy o blisko 1,6 min zt niz w 2010 r.
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