
Na wczorajszym posiedze-
niu sejmowej komisji finan-
sów publicznych odbyło się
pierwsze czytanie projektu
nowelizacji ustawy o Ban-
kowym Funduszu Gwaran-
cyjnym oraz prawa
bankowego. Projekt prze-
widuje przede wszystkim
skrócenie maksymalnego
terminu wypłaty środków
z BFG oraz nałożenie na od-
działy zagranicznych ban-
ków obowiązku udzielania
informacji o przynależności
do systemu gwarantowania
depozytów. NCH, PAP

>GF Premium
Planowane 
umorzenie akcji

Na najbliższym walnym
zgromadzeniu akcjonariu-
szy zaplanowanym na 22
lipca mają być podjęte
m.in. uchwała w sprawie
obniżenia kapitału zakła-
dowego o 300 tys. zł
w związku z umorzeniem
akcji własnych oraz
uchwała o przeznaczenie
kwoty niewypłaconej dywi-
dendy z akcji własnych
(150 tys. zł) na kapitał
własny. NCH

>Ostoja TFI
Zgoda Komisji
na działalność 

Komisja Nadzoru Finanso-
wego dała spółce
Ostoja TFI zgodę na wyko-
nywanie działalności towa-
rzystwa. Równocześnie
zezwoliła na utworzenie
Ostoja I FIZ Aktywów Niepu-
blicznych oraz Ostoja II FIZ
Aktywów Niepublicznych.
Prezesem Ostoja TFI jest
Zbigniew Kulczyński, zwią-
zany od kilku lat z branżą
usług finansowych. NCH

>PKO TFI
Kara od nadzorcy

Komisja Nadzoru Finanso-
wego nałożyła na PKO TFI
karę pieniężną w wysoko-
ści 20 tys. zł za naruszenie
obowiązków informacyj-
nych związanych z obniże-
niem zaangażowania
w spółce publicznej Polish
Energy Partners poniżej
progu 5 proc. w grud-
niu 2007 r. NCH

>TFI
77,7 mld złotych
aktywów 

Na koniec czerwca w fundu-
szach inwestycyjnych zgro-
madzonych było 77,7 mld
zł – podała Izba Zarządza-
jących Funduszami i Akty-
wami. To oznacza wzrost
o 1,6 mld zł, czyli o 2,1
proc., od końca maja. Jak
już pisaliśmy, to czwarty
miesiąc z rzędu, w którym
branża odnotowała dodat-
nią dynamikę. W czerwcu
aktywa stopniały pięciu to-
warzystwom. NCH

>BFG 
Projekt noweli po
pierwszym czytaniuBanki Nadzór nie chce problemów przy fuzjach

Fortis i Getin
mają pozwolenia

Oczekiwaniem
nadzoru 

jest, 
by klienci nie

odczuli 
niedogodności

związanych
z fuzjami Stanisław Kluza,

przewodniczący KNF FOT. A.C.

Komisja Nadzoru Finanso-
wego zgodziła się na połączenia
Fortis Banku i Dominet Banku
oraz Getin Banku i Noble Ban-
ku. Fortis i Dominet należą
do francuskiego BNP Paribas.
Getin i Noble są częścią Getin
Holdingu kontrolowanego
przez Leszka Czarneckiego.

„Planowane połączenia nie
budzą zastrzeżeń nadzorczych
i nie wskazują na możliwość wy-
stąpienia zjawisk niekorzyst-
nych dla ostrożnego i stabilnego
zarządzania bankami. W obu
przypadkach oczekiwaniem
nadzoru jest, by klienci łączo-
nych podmiotów nie odczuli
niedogodności związanych z fu-
zjami” – zaznaczyła KNF.

Problemy najczęściej są zwią-
zane z systemami informatycz-
nymi. Przedstawiciele Getin
Holdingu podkreślają, że oby-
dwa banki w grupie korzystają
z tego samego systemu IT, więc
fuzja nie powinna sprawiać kło-
potu. Dodatkowo – Noble Bank
ma stosunkowo niewielką bazę
klientów, więc dołączenie jej
do bazy Getinu jest relatywnie
prostym zadaniem.

Z punktu widzenia systemów
IT nieco bardziej skomplikowa-
na będzie operacja połączenia
Fortisu i Dominetu. 

Tam w grę wchodzą dwa róż-
ne systemy. Połączony bank bę-

dzie wykorzystywał rozwiąza-
nia Fortisu, choć ten bank nie
był nastawiony na masowego
klienta. 

– Migracja systemu będzie
przeprowadzona w taki sposób,
by zagwarantować klientom
stały dostęp do pieniędzy – de-
klaruje Wojciech Leszczyński,
rzecznik Fortis Banku. Dodaje,
że przeprowadzone próbne mi-
gracje danych wskazują, że pro-
ces powinien się powieść.

Obie fuzje mają doprowadzić
do oszczędności. 

– Korzyści z efektu synergii
połączenia obu banków w na-
szej grupie mogą wynieść oko-
ło 100 mln zł do 2012 roku – mó-
wi Krzysztof Rosiński, prezes
Getinu Holding. 

Z kolei Jan Bujak, wiceprezes
Fortis Banku, oceniał niedawno,
że połączenie z Dominetem już
w przyszłym roku może dać
oszczędności rzędu 100 mln
złotych.

Na wczorajszym posiedzeniu
KNF zapoznała się z informa-
cją na temat przyszłego kształtu
nadzoru nad sektorem finanso-
wym w Unii Europejskiej oraz
publicznego nadzoru nad syste-
mem spółdzielczych kas
oszczędnościowo-kredyto-
wych. 

Nie podjęła w tych sprawach
jednak żadnych decyzji. ŁUW

Obroty faktoringowe Raiffe-
isen Banku Polska w II kwartale
sięgnęły 2,3 mld zł. To oznacza
śladową zwyżkę względem
pierwszych trzech miesięcy te-
go roku, kiedy obroty fakturami
wyniosły 2,2 mld zł. W skali całe-
go półrocza bank odnotował po-
prawę rzędu 10 proc. w ujęciu
rok do roku. Po I kwartale dyna-
mika była podobna.

– Ze względu na wciąż nie-
pewną sytuację w gospodarce,
wielu naszym klientom zmniej-
szył się portfel zamówień, przez
co przekazują do wykupu mniej
faktur, w dodatku o mniejszej
wartości. Jednak udaje nam się
pozyskiwać nowych klientów
– mówi Paweł Kacprzak, dyrek-
tor ds. faktoringu w Raiffeisen

Bank Polska. Jak widać, nowych
klientów nie odstraszają rosną-
ce ceny. – Na rynku prowizje się
nie zmieniły istotnie, ale o oko-
ło 1,5 pkt proc., do 2–3 proc. po-
nad WIBOR, faktorzy podnieśli
marże – szacuje Kacprzak.

Raiffeisen stawia na kredyt
eksportowy, ubezpieczony
przez KUKE, skierowany głów-
nie do firm sprzedających towa-
ry naszym wschodnim sąsia-
dom. Teraz wartość portfela to
około 4 mln euro. Do końca ro-
ku ma wzrosnąć do 26 mln euro. 

Bank pracuje również nad za-
oferowaniem faktoringu z ubez-
pieczeniem KUKE dla transak-
cji zawieranych z dość „ryzy-
kownymi” partnerami z zagra-
nicy. NCH

Raiffeisen Bank 4,5 mld zł w pierwszym półroczu

Obroty faktoringowe
lidera rynku
stabilnie rosną Po I połowie 2009 roku war-

szawska Giełda Papierów War-
tościowych zajmuje czwarte
miejsce w Europie pod wzglę-
dem wolumenu obrotów indek-
sowymi kontraktami termino-
wymi. Tę samą pozycję zajmo-
wała po I kwartale. 

W pierwszych sześciu miesią-
cach tego roku warszawscy in-
westorzy obrócili przeszło 6 mi-
lionami indeksowych kontrak-
tów terminowym (chodzi głów-
nie o instrumenty na WIG20).
W samym czerwcu przez ich rę-
ce przeszło 1,3 miliona kontrak-
tów. 

Niekwestionowanym lide-
rem zestawienia jest EUREX,
giełda europejska. W I połowie
tego roku wolumen obrotów in-
deksowymi kontraktami termi-
nowymi wyniósł niespełna 212
milionów sztuk. Na drugiej po-

zycji uplasowała się Liffe NYSE
Euronext (połączone parkiety
londyński i nowojorski). Tam
inwestorzy obrócili w tym okre-
sie przeszło 48 milionami kon-
traktów indeksowych. Z kolei
blisko 19 milionami kontraktów
handlowano w I półroczu
na parkiecie OMX, giełdy skan-
dynawskiej. 

W pierwszej dziesiątce znala-
zły się też giełdy z: Norwegii,
Hiszpanii, Włoch, Węgier, Gre-
cji i Austrii.

Równocześnie kontrakt ter-
minowy na WIG20 zajął siódmą
pozycję pod względem wolume-
nu obrotów wśród instrumen-
tów terminowych na poszcze-
gólne indeksy w Europie.
Względem I kwartału GPW od-
notowała tu awans o oczko. 

Słabsza – niż w przypadku ob-
rotów wszystkimi kontraktami

– w tej kategorii pozycja GPW
na tle regionu wynika z tego, że
na większości giełd rynków roz-
winiętych oferowane są instru-
menty terminowe na różne in-
deksy, a nie tylko te skupiające
blue chipy. 

Przed warszawskim WIG20
wciąż są kontrakty na:
DJE STOXX 50, DAX, SMI
(wszystkie trzy z EUREX),
CAC 40 i FTSE 100 (z Liffe NY-
SE Euronext) oraz OMXS30. 

Jeżeli chodzi o wolumeny ob-
rotu opcjami na poszczególne
indeksy, warszawska giełda zaj-
muje jedenastą pozycję.
Od stycznia do czerwca wolu-
men ten sięgnął niemal 190 ty-
sięcy. 

Poza ścisłą pierwszą trójką,
naszą GPW w tej kategorii wy-
przedziły jeszcze giełdy: hisz-
pańska, włoska i norweska. NCH

GPW Brak kontraktów na inne niż WIG20 indeksy spycha nas w rankingach

Warszawski handel instrumentami
dał czwartą pozycję w regionie 

Piotr Rosik 
piotr.rosik@parkiet.com

Przedmioty o warto-
ści 7,84 mld zł wyleasin-
gowały w I półroczu fir-
my z pierwszej dziesiąt-

ki na rynku (pod względem war-
tości sprzedaży). W tym samym
okresie ubiegłego roku udało się
im zaoferować przedmioty
o wartości 11,63 mld zł, czy-
li 32,6 proc. większej.

Drugi kwartał już lepszy
Warto jednak zauważyć, że

w II kwartale siedem firm
z pierwszej dziesiątki zwiększy-
ło wartość sprzedaży w porów-
naniu z I kwartałem. Między po-
czątkiem kwietnia a końcem
czerwca wyniosła ona 4,38 mld
zł, tymczasem w pierwszych
trzech miesiącach tego roku by-
ło to 3,45 mld zł. Wśród spółek,
którym wartość sprzedaży
spadła, są: lider rynku Euro-
pejski Fundusz Leasingowy
(z 676 mln zł do 643,6 mln zł),
ING Lease (z 421,1 mln zł
do 257,5 mln zł) oraz Millen-
nium Leasing (do 274,7 mln zł
z 303,4 mln zł).

Mimo to II kwartał 2009 roku
był pod względem wartości le-
asingu gorszy dla czołowych

dziesięciu firm o 32,5 proc.
W ubiegłym roku sprzeda-
ły w tym okresie towar za 6,5
mld zł.

Kłopoty przez banki
Eksperci zawsze z uwagą ob-

serwują dane o wartości sprze-
daży firm leasingowych. – Wy-
niki branży leasingowej są ro-
dzajem barometru aktualnego
klimatu gospodarczego. Duży
spadek zarówno w zakresie licz-
by zawieranych transakcji, jak
i ich wartości, jest odbiciem
złych ocen bieżącej sytuacji go-
spodarczej, jakie prezentują
przedsiębiorcy – uważa Andrzej
Roter, dyrektor generalny Kon-
ferencji Przedsiębiorstw Finan-
sowych. 

Dodaje, że wyniki, jakie poka-
zali leasingodawcy, w pełni po-
krywają się z rezultatami badań
prowadzonych regularnie przez
Konferencję. – Wynika z nich,
że w II kwartale pogorszyły się
oceny bieżącej sytuacji finanso-
wej we wszystkich sektorach
polskiej gospodarki, przy czym
w największym stopniu w sek-
torze finansowym – wskazuje
Roter.

Roter przypomina, że spadek
sprzedaży w branży leasingowej

nie wynika wyłącznie z pogor-
szenia się oceny ryzyka na tym
rynku. – Jest w pewnym stopniu
spowodowany także trudno-
ściami ze znalezieniem źródeł
finansowania akcji leasingowej,
czyli jest odbiciem sytuacji
w sektorze bankowym – uważa
dyrektor generalny KPF. 

Może być już tylko lepiej?
Jakie będą najbliższe kwarta-

ły dla branży leasingowej? We-
dług Rotera, przedsiębiorcy
wszystkich sektorów gospodar-
ki przewidują poprawę jakości
portfela należności w najbliż-
szych kilkunastu miesiącach,
a w największym stopniu ocze-
kuje tego przemysł finansowy.

– W połączeniu ze stabilizacją
sytuacji gospodarczej w Euro-
pie i w Polsce, zwiastowa-
na w badaniach poprawa klima-
tu gospodarczego może także
wpłynąć pozytywnie na sytuację
w branży leasingowej w najbliż-
szych kwartałach – uważa
Roter.

Niedawno Andrzej Krzemiń-
ski, prezes EFL prognozował, że
wartość rynku leasingu w 2009
roku wyniesie 24 mld zł, czyli
będzie o 30 proc. mniejsza niż
w 2008.

Sprzedaż w leasingu
o jedną trzecią w dół
Leasingodawcy zawarli w pierwszej połowie roku umowy o wartości około
30 proc. mniejszej niż w podobnym okresie minionego roku
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POZ. POZYCJA FIRMA WARTOŚĆ ZMIANA LICZBA ZMIANA
PO I PÓŁROCZU WYLEASINGOWANYCH W PORÓWNANIU NOWYCH (PROC.)

2008 R. PRZEDMIOTÓW Z I PÓŁROCZEM UMÓW
(MLN ZŁ) 2008 R. (PROC.)

Pierwsza dziesiątka firm leasingowych w I półroczu 2009 r.

1 1 EUROPEJSKI FUNDUSZ LEASINGOWY 1319,6 -33,5 18326 -26,0
2 3 BRE LEASING 1120,2 -38,8 5849 -30,1
3 7 BZ WBK LEASING* 1096,7 17,7 5578 -27,3
4 10 VB LEASING 816,2 23,0 7634 -15,3
5 5 PEKAO LEASING** 739,4 -31,4 4834 -24,5
6 4 ING LEASE 678,6 -41,6 2225 6,2
7 2 RAIFFEISEN LEASING POLSKA 631,0 -66,1 5369 -62,1
8 6 MILLENNIUM LEASING 578,1 -46,2 3476 -48,3
9 8 SG EQUIPMENT LEASING POLSKA 445,9 -37,7 1745 -17,8

1 0 16 DEUTSCHE LEASING 416,0 27,2 334 -13,3
Źródła:  spółki,  Związek Polskiego Leasingu,  obliczenia własne;  *  łączny wynik BZ WBK Finanse & Leasing i BZ WBK Leasing

** łączny wynik Pekao Leasing Sp.  z o.o.  i Pekao Leasing i Finanse


